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WIRinfo Das Magazin fir Schweizer KMU

Wer Mobel sucht, die nicht einfach nur schén sind, sondern auch
funktionell, ist bei Stefan Mumenthaler in Grenchen an der richtigen
Adresse. Schweizweit etnmalig 1m Mobel-Mdrit ist der Fabrikverkauf
von Produkten namhafter Schweizer Hersteller.

Zum Mobelverkauf hat Stefan Mumenthaler nicht sofort
gefunden. Nach einer kaufménnischen Lehre bei einem
Anbieter von Carreisen und Brennstoffen, verschlug es
ihn ins Tessin zu einem Hersteller von Stempeln und
Schildern. Nach der Rekrutenschule war er flr einen da-
maligen Solothurner Tanksaulenproduzenten in den Be-
reichen EDV und Personal tétig, bevor er von einem
Spielwaren-Generalimporteur abgeworben und als stell-
vertretender Marketing- und Verkaufsleiter angestellt
wurde. «Das war verbunden mit der Fihrung von drei
Aussendienstmitarbeitenden, zu viel Verantwortung fur
einen 23-Jéhrigen», meint Mumenthaler heute selbst-
kritisch. Zurlick in Grenchen fand er eine Anstellung als
Geschéftsflihrer eines Mobelgeschafts, das sich auf
2500m? einer leerstehenden Uhrenfabrik eingemietet
hatte. Danach wurde er als Kreditsachbearbeiter und

Leasingspezialist bei einer Bank tatig. Die M&belbranche
hatte ihn indes nicht losgelassen: 1990, mit 28 Jahren,
machte sich Mumenthaler mit dem parallel zum Job in
der Bank aufgebauten Mdébel-Mérit selbststéandig.

Der Name «Mobel-Méarit» klingt nicht nach dem, was es
ist, ndmlich ein Fachgeschéft mit hochwertigen Funktions-
maobeln. Heute, nach 33 Jahren Bestehen, ist das Grench-
ner Unternehmen Mo&bel-Méarit GmbH im zentral gelege-
nen Postmarkt-Gebaude eine etablierte Adresse am
Jurasudfuss.

Das «Probier-Paradies» fiir gesunde Funktionalitat

Ein Schwerpunkt im 1. Stock des «Postmarkts» sind Ma-
tratzen, Lattenroste, Betten, Duvets und Bettwasche —
alle von Schweizer Herstellern wie roviva, Dorbena oder

Serena Calafato berét die Kundschaft auch auf Italienisch und Franzésisch.



Tamara-R. Von Vorteil ist es, Zeit mitzubringen, denn
Probeliegen und fachménnische Beratung gehoren fir
Stefan Mumenthaler dazu. Nicht ohne Grund: «lch bin
Uberzeugungsverkiufer, und es bereitet mir Genug-
tuung, wenn ich das Leben meiner Kunden einfacher und
gesiinder machen kann.» Und tatsachlich ist nahezu je-
des Mobel - sei es Bett, (Biro-)Stuhl, Sofa oder Tisch —
mit «Uberraschenden und schlauen» Funktionen ausge-
stattet, die vorgefiihrt sein wollen. Nehmen wir ein Sofa:
Die Beine lassen sich wohltuend hoch lagern, wéhrend
sich der Ricken passgenau an die einstellbare Riicken-
lehne schmiegt. Oder ein Bett: Die fast dreihundertjahri-
ge Erfahrung der schweizerischen roviva garantiert ge-
sunden Schlaf mit Matratzen fir jeden Ko&rper und
Lattenrosten mit bis zu vier Motoren, die jede gewlnsch-
te Position unterstiitzen oder sogar beim Aufstehen hel-
fen. Auch Relax-Sessel mit Massagefunktionen verfligen
Uber Knopfe im Sitzpolster oder Uber Handschalter zur
Einstellung von gesunden Sitzpositionen oder eben flr
die Bedienung der Aufstehbhilfe.

Kundschaft mit Qualitatsbewusstsein

Zu den Kunden Mumenthalers gehéren Menschen mittle-
ren Alters und Senioren. «Sie verfligen nicht nur Uber Zeit,
sich beraten zu lassen, sondern auch Uber eine gewisse
Kaufkraft und Gber Qualitatsbewusstsein», so Mumentha-
ler, der sich dariber freut, dass sich heute viele 80-Jahri-
ge gute zehn Jahre junger fuhlen als friher. Das flhre
dazu, dass dieses Kundensegment auch im fortgeschrit-
tenen Alter neue Mobel kauft und auf hohe Qualitét setzt.
«Auf gewisse Produkte mit zwei Jahren Herstellergarantie
- etwa Lattenrost-Motoren — kann ich problemlos zehn
Jahre Garantie gewahren. Das Resultat: «Die Kundschaft
ist zufrieden und kommt wieder zu uns.» Mumenthaler re-
sumiert: «Wer erholt ist, hat mehr Energie!»

«Wer erholt 1st,
hat mehr Energie!»

Wahrend in den Geschéaftsraumlichkeiten auf diversen
Monitoren das Produktangebot beworben wird, setzt Mu-
menthaler ansonsten auf ganzseitige Inserate in regiona-
len Anzeigern und Tageszeitungen mit einem jahrlichen
Werbebudget von mehreren Zehntausend Franken. In der
Pandemie weitete Mumenthaler seinen Aktionsradius er-
folgreich auf die ganze Schweiz aus. Er und sein Team,
besonders seine Verkauferin Serena Calafato, kbnnen die
Beratungen auch in franzésischer und italienischer Spra-
che fuhren. Auf Wunsch werden Interessenten auch bei
sich zu Hause beraten. Doch bereits vor der Pandemie
fanden zahlreiche Kunden aus den Regionen Basel,
Zirich, Bern und Wallis den Weg nach Grenchen. Immer
zuvorderst steht die Kundenzufriedenheit und der «ser-
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Funktionelle Sessel und Sofas im grossen Verkaufsraum des Grenchner
Postmarkt-Gebédudes.

vice aprés vente». So werden Betten bei Bedarf fir den
neuen «motorisierten» Bettinhalt angepasst, die Garantie-
zeiten verlangert und allféllige Reparaturen innert Tagen
beim Kunden ausgefiihrt oder entsprechender Ersatz ge-
liefert! <Und um zu wissen, ob alles den Erwartungen ent-
spricht, fragen wir beim Kunden immer nach», so Mu-
menthaler.

Fabrikverkauf von Schweizer Herstellern

Die schweizweite Bekanntheit des Mobel-Marits ist
zweifellos auch der Tatsache zu verdanken, dass der
Fabrikverkauf von Produkten namhafter Schweizer Her-
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Im Fabrikverkauf werden z.B. Matratzen und Lattenroste mit
33 bis 66 Prozent Rabatt angeboten.

steller ein weiteres Standbein von Mumenthalers Ge-
schaftstatigkeit ist. Die Qualitdtsmatratzen, die Latten-
roste und die Betten von roviva (feiert das 275-Jahr-Jubi-
laum!), Duvets und Kissen von Dorbena oder Bettwasche
Tamara-R stammen aus Uberproduktionen oder Messe-
lagern und sind von einwandfreier Qualitat. «Das muss so
sein, denn als Geschaftsinhaber stehe ich hinter allen
Produkten und bin Ansprechpartner fir alle Kundenanlie-
gen.» Die Kontakte zu diesen Herstellern sind keine
Selbstverstandlichkeit, sondern das Resultat jahrelanger
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«pickelharter» Arbeit, so Mumenthaler Uber dieses
landesweit wohl einzigartige Angebot.

Rabatte und WIR-Anteil

«Geschicktes Einkaufen gibt mehr Spielraum flr eine kun-
denfreundliche Preisgestaltung», sagt Stefan Mumentha-
ler. Deshalb darf der Kunde im Fabrikverkauf zur Feier des
33-Jahr-Jubildums mit 33 bis 66 Prozent Rabatt rechnen.
Mit dem WIR-System hat Mumenthaler vor knapp 40 Jah-
ren erste Bekanntschaft gemacht. Auch mit der Mo&-
bel-Mérit GmbH ist er seit der Grindung WIR-Partner.
Grossen Wert legt Mumenthaler auf Preisgleichheit fur
CHF- und WIR-Kunden. «Neben den Ublichen Rabatten
kénnen WIR-Kunden ab sofort mit einem WIR-Anteil von
33 Prozent bezahlen!»

® Daniel Flury

wirmarket.ch > Mobel-Mérit



DAS PROBIER-PARADIES FUR GESUNDE FUNKTIONALITAT

DOPPELT SO GUT, HALB SO TEUER!

Goénnen Sie sich jetzt, was Sie sich schon |mmer leisten wollten. Mit 50-80% Rabatt!
SPEZ. BEZ. WOHLFUHL-POLSTER-GARNITUREN, RELAX-SESSEL, SIDEBOARDS, TISCHE, STUHLE, TEPPICHE USW.

Design allein
kann schmerzhaft sein!

Deshalb legen wir ebenso grossen Wert auf gesunde Funktionalitadt wie aufs Design:
ergonomische BuUromobel fur das Wohlbefinden bei der Arbeit und zu Hause,
Qualitats-Matratzen fur erholsamen Schlaf, Relax-Sessel mit Massagefunktion oder
Aufstehhilfe, Wohlfthl-Polstergarnituren, die sich dem Koérper anpassen und immer
beguem sind. Eine zufriedene Kundschaft, die den Mébel-Mérit weiterempfiehlt, ist uns
wichtiger als ein schneller Verkauf. Es darf daher nach Herzenslust ausprobiert werden.
Bis die Erkenntnis reift: Das ist es!

gunstiger

CHF 5’490.- statt 10'980.- CHF 2’990.- statt 8290.-, Second Hand
3er + 2V, Leder-Sofa mit 2 Relax-Funktionen Entdecken Sle We|tere t0||e Angebote in unserer Ausste”ung' elektrisches Leder-Trapez-Sofa
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CHF 6’890.- stat; 13'790.-, Home Cinema, “4’245.- statt 8'490.-, PolsterfGamitur,‘» C 5’9. sat 10'990.-, TraperSoa CHF 3’390.- statt 6'780.-, Wallfree Dickleder
Dickleder, 4 Relax-Funktionen + Trapeztisch Mikrofaser, mit 1 el. Relax-Funktion usw. Dickleder mit 2 el. Relax-Funktionen usw. 3er Sofa mit 2 Relax-Funktionen
Profitieren Sie jetzt mit 33% WIR von unseren einmaligen Angeboten!
Beim Probeliegen auf dem Smartphone
finden Sie kaum die richtige Matratze.” \ %

de

GMEINSAM SCHUTZE
GMEINSAM NUTZE

SCAN MICH

*Seit lGiber 30 Jahren kdonnen Sie bei uns nach Herzenslust probieren: Matratzen fiir gesunden
Schlaf, Sessel und Polstergarnituren filir gesundes Relaxen, Arbeitsplatze flir gesundes Arbeiten.

72\ FABRIKVERKAUF 33-66% RABATT!
MIT PROBELIEGEN UND BERATUNG! ton schuciver Horoom—
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T
\E JETZ
WIT 33% W“‘N
Qualitats-Matratzen, Lattenroste N o RABATT
Betten, Duvets, Bettwdsche usw. SSA’ BR\K' Misten Sie lhren Milbenstall
FRISCHE WARE AUS DEM DU HAST DEN TRAUM. “3EFRKAUF‘. aus und génnen Sie sich eine

AKTUELLEN SORTIMENT! WIR DEIN TRAUMBETT ...

frische Schweizer Matratze!

NEU IM FABRIKVERKAUF

Bettgefliister: Alle Stoffe von hdchster Qualitdt werden im eigenen
Bettwasche-Nahatelier in Schubelbach mit Know-how und viel Liebe
konfektioniert und verpackt. Dienstleistung, Flexibilitdt und Service
stehen bei TAMARA-R an oberster Stelle. Ebenso sind Qualitat,
schnellstmoglicher Lieferservice und Vertrauen die Hauptmerkmale von
TAMARA-R. Seit Uber 25 Jahren erfreut sich das Schweizer Label
wachsender Beliebtheit.

TAMARA-R Original

' swiss manufacture Schweizer Bettwdsche
Testen Sie jetzt gesunde Funktionalitat und profitieren Sie von 15% Zusatz- Rabatt auf allen Ausstellungsstiicken!

NEU IM FABRIKVERKAUF
Das Wohlfiihl-Duvet von Dorbena
N\ TENCEL

et Y © ©

Daunen Tencel Daunen

o Perfekter Feuchn%keltstransport fiir
optimales Schlafk

* 100 % biologisch abbaubar

* 100 % nachhaltige Herstellung aus
Eukalyptusholz

 Einmaliger Schlafgenuss bei jeder
Temperatur

 Kuschelig weich und . DO R
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51990 M le Marit. gesund leben!
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